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【税理士事務所のダントツ通信】

を初めてご利用される方へ
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この度は、私どもの【税理士事務所のダントツ通信】にお申し込みいただき、

誠にありがとうございます。

Ｓ＆Ｓ株式会社では、ニュースレターの活用方法はもちろんのこと、自社サイ

トの制作や先生自身のブランディングなどについても、お手伝いをさせていた

だいておりますので、事務所の運営にまつわるさまざまな問題についても、な

んなりとお気軽にご相談いただければと存じます。

弊社は、日本中にあるすべての先生方に良くなっていただこうとは思っており

ません。こうして、ご縁のある先生のお役に立てればと考えています。

そのため、ご縁のあった先生の権利を守ることを目的で、各都道府県ごとに、

この【税理士事務所のダントツ通信】をご契約いただける事務所数を限定いた

しております。

今後弊社は、今回ご縁をいただいた、先見の明がある優れた先生が、更に、発

展していただけるように、心を込めてお手伝いをさせていただきます。

はじめに
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【税理士事務所のダントツ通信】とは、既存の顧問先や、新たに獲得したい見

込み客に向けて送付する『ニュースレター』のことです。

【税理士事務所のダントツ通信】は、税理士事務所様や会計事務所様と顧問先

や、新たに獲得したい見込み客との間に、太いパイプをつなぐ営業マンの役割

をします。所長先生や職員さんが、あまり好きではない営業活動をすることな

く、低コストかつカンタンに、そして『相手に喜ばれる』優秀な営業マンの役

割を先生や職員さんに変わってするものです。

【税理士事務所のダントツ通信】とは？
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この【税理士事務所のダントツ通信】は、現役の税理士が、実際に使用して実

績を残してきたニュースレターに、１０００社以上の企業のトップを見てきて、

社長の心理を知り尽くしている社長専属コンサルタントと、現役営業マン時代、

ニュースレターを活用して、通常営業マンの３倍以上を売上げた、営業のプロ

フェッショナルの営業開発コンサルタントの三者が、それぞれのノウハウを埋

め込み改良したものです。

Ａ４で２枚という、先生にとっては、ちょっと物足りなさすら感じるボリュー

ム感や、税務のプロからすれば、わかりきった税務の話、経営の話といった記

事の内容。実は、この部分に【税理士事務所のダントツ通信】のノウハウが埋

め込まれています。

机上の理論ではない、実践の蓄積から生まれた【税理士事務所のダントツ通信】

をご理解いただき、ご活用いただければ幸いです。

＜秘密１＞ 読み手の心を鷲づかみにするコンテンツ構成

【税理士事務所のダントツ通信】は、誰が読むものでしょうか？

それは、顧問先や新規開拓先など、税務に関してまったく素人の人達です。税

務のプロフェッショナルの先生が、どんなにやさしく税務のお話を書いても、

素人には難しく頭の痛い内容です。そのため、まず素人のレベルで、内容を作

成する必要があります。更に、どんなにわかりやすく税務のお話を作成しても、

それが紙面一面で埋め尽くされていては、読み手は、ニュースレターを手にし

ただけで、拒絶反応を起こします。

そのため、『４コマ漫画』や『今月のビジネス運勢』『ポップなイラスト』など

をバランスよく構成し、女性事務員のみなさんが、毎月待ち遠しくなるニュー

スレターにすることが最重要です。

どんなに素晴らしい内容でも、ゴミ箱直行では、まったく意味がありません。

＜秘密２＞ つい目を通してしまうボリューム

先生に【税理士事務所のダントツ通信】を気に入っていただくために、文章量

を増やしボリューム感を出すことで、先生に偽りのお得感を感じていただくこ

とは簡単なことです。

しかし、それでは本来の『ニュースレター』の目的を大きく逸脱してしまい、

【税理士事務所のダントツ通信】３つの秘密
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まったく効果を発揮しません。『ニュースレター』は、読んでもらって初めて効

果が発揮されます。そして、効果を発揮して先生にお得感を実感していただく

ものでなくてはいけません。そのためには、読み手がつい目を通してしまうボ

リューム感が、非常に重要なのです。

ボリュームたっぷりの『ニュースレター』を作成し、読み手が読みたいところ

だけをチョイスすれば良いという考え方もございますが、これだけ情報が氾濫

している現在では、たくさんの情報を提供するのではなく、整理された情報を

提供することが大変重要です。

このような観点からも、ボリュームというのは重要なポイントとなります。

＜秘密３＞ 継続できなくては意味がない

『ニュースレター』は、その性質上、こつこつと継続することが重要になりま

す。そのため作業時間が多大となり、途中で継続できなくなってしまっては意

味がありません。

【税理士事務所のダントツ通信】では、そのような点を解消するために、タイ

トル名と、事務所名等を差し替えるだけで完成するように作成してあります。

女性事務員さんに任せれば、わずか３０秒で完成するようになっています。あ

とは、請求書と一緒に同封するだけです。
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● 毎月２０日に、翌月分の【税理士事務所のダントツ通信】をＣＤ-Ｒに収め

て発送いたします。

● Ａ４サイズで片面２ページ分となります。カラー版とモノクロ版が収めてあ

りますので、用途に合わせてご利用下さい。尚、６種類のテンプレートがす

べて収めてあります。

● 一緒に、豊富な『コンテンツ入れ替えパーツ集』も収めてありますので、手

軽にオリジナリティを高めていただくことができます。

● 楽しい号外版も、豊富な執筆陣により毎月シリーズ化して発行しております。

号外版は、Ａ４サイズで片面１ページ分となります。

● Ｍicrosoft Ｗord を使用していますので、ニュースレターのタイトルや貴社

名・連絡先などを簡単に入れることができます。

● さらに、どの部分にもオリジナルの記事を差し替えて入れることも簡単です。

ニュースレターの納品方法と使い方
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ここは非常にいい場所（一等地）です。

親近感をアップさせるために、先生の顔写真に入れると効果的です。また、写真は定番で

はなく毎月入れ替えるとさらに効果的です。
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定番のコンテンツ（掲載記事）を、別のコンテンツに入れ替えることができます。ご希

望のコンテンツを、『入れ替えパーツ集』の中からお選びいただき、先生方の方でご自

由にお入れ替えください。

※詳しくは、『コンテンツ入れ替えパーツ集』をご覧ください。
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［トナリの本棚］を［プレ

ゼント引換券］に入れ替え

てみました！
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［今月のあなたの運勢］を

［今さら聞けない経済用語］

に入れ替えてみました！

ニュースレターの

［トレンドを斬る］を

［袖振り合うも多生の縁］

に入れ替えてみました！
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［痛快！えだまめ君］を［今

を生きる！先人の言葉］に入

れ替えてみました！

ニュースレターの

［痛快！えだまめ君］を

［ネコの相談所］に入れ替

えてみました！
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［トナリの本棚］を［サラリ

ーマン妻川柳］に入れ替えて

みました！

ニュースレターの
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Ｑ１：ニュースレターをＭicrosoft Ｗord２００３で印刷すると、

真っ白になって印刷されません。どこかを設定するのでしょ
うか。プレビューで見ても白紙な状態です。

印刷オプションに原因があるのではないかと思われます。

Ａ１：次のような流れで一度、プリントアウトをしていただけない

でしょうか。

●プリントアウトするニュースレターを開く

●［ファイル］→［印刷］を選択

よくあるご質問
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●［オプション］を選択

●［オブジェクト］のチェックを外す

●再度印刷を行ってみてください
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Ｑ２：ニュースレターのタイトルを当社の「○○通信」に変えたい

のですが、どうしたら書き換えることができるでしょうか？

Ａ２：次の手順で変更ができます

●タイトル文字の上にカーソルを置き［右クリック］

●［テキストの編集］を選択
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●ご希望のタイトル名に変更

●［文字サイズ］を選択
●［ＯＫ］を選択
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Ｑ３：コンテンツを枠ごと差し替えたいのに、枠と中の文章とイラ

ストがバラバラになってしまいます。一度に移動できる方法
はありませんでしょうか？

Ａ３：次の手順で行ってください

●独立したパーツ（枠、文章、イラスト）をすべて［shift］ボタン

を押しながら［左クリック］で選択
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●その状態のまま［右クリック］

●［グループ化］→［グループ化］を選択
すると、すべてが１つになって移動することができます

●また、グループ化を解除する場合は［右クリック］

●［グループ化］→［グループ解除］を選択
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Ｑ４：ニュースレターを修正した後に保存しようとしたのですが、

保存ができきません。
どのように保存すればよいでしょうか？

Ａ４：ＣＤ-Ｒに収められているニュースレターなどのファイルを直
接修正した後、その場（ＣＤ-Ｒ）での上書き保存ができませ

ん。

その場合は、［上書き保存］ではなく、

●［ファイル］→［名前を付けて保存］を選択

保存先は、マイドキュメントやデスクトップなど、お好きな場所を

ご指定いただくと保存することができます。

もしくは、修正されるファイルを、事前に一度、ＣＤ-Ｒからマイド

キュメントやデスクトップなど、お好きな場所に移動してから修正
していただくと、上書き保存ができるようになります。
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会社概要と自己紹介

会社名称：Ｓ＆Ｓ株式会社

代表者 ：代表取締役 幸松 慎太郎

所在地 ：〒870-1135 大分県大分市光吉新町７－２

電 話 ：097-560-0023（TEL でのご注文は承っておりません）

ＦＡＸ ：097-599-3021

メール ：info@zeirishijimusyo.com

サイト ：https://www.zeirishijimusyo.com/

税理士試験に合格後、３２歳で独立開業する。

開業当初は顧問先獲得に苦悩するが、杉山、志賀との出会いを機

に税理士業界では未曾有のニュースレターを活用した営業方法

で快進撃を始める。売り込み営業を一切せずにニュースレターを

活用した営業方法は業界で大きな注目を集める。現在、自身のノ

ウハウを【税理士事務所のダントツ通信】としてひな型化し、全

国２００社以上の税理士事務所・会計事務所に提供している。税

理士事務所・会計事務所専門の「ニュースレターひな型」として

は、日本最大規模である。

また【ダントツ通信】で得た利益の一部をワールド・ビジョンの

チャイルド・スポンサーシップ、及び全国にある養護学校などへ

寄付をして、社会貢献に積極的に取組んでいる。

大学を卒業後、建築関係の会社に入社し、通常営業マンの３倍を

超える受注を記録する。その後、工務店を対象としたコンサルタ

ント活動に入る。法人及びエンドユーザーへの豊富な営業経験を

もとに、多業種に通用する独自の営業システムを構築する。

工務店をターゲットにしたコンサルティングでは、全国に１５７

社の顧客を持つ。

日本で唯一の社長専属コンサルタント。大学を卒業後、数社の企

業に勤める。会計事務所に勤務した１２年間で１０００社以上の

社長と関わり書店では決して売られてない「社長への警鐘」や「社

員の本音」を独自の切り口によりノウハウとして構築する。

２００７年７月待望の著書『会社という砂漠がオアシスに変わる

１００滴』を出版する。


